
ในยุคที่ ผู้ บริโภคไทย ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อถือขึ้น เพราะสิ่งที่
ทำให้ คนตัดสินใจจริง ๆ คือ “เสียงจากคนอื่น” จึงไม่แปลกที่ธุรกิจยุคใหม่จะหันมาใช้  รับทำ seeding เป็ นอาวุธหลักทางการ
ตลาด Seeding ทำงานอย่างไร และทำไมถึงสำคัญ https://seeedly.com/ การทำ Seeding คือการกระจายข้ อความของ
แบรนด์ไปยังจุดที่คนสนทนากันอยู่แล้ ว ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ น
ประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูดถึงแบรนด์ ต่างจากโฆษณาที่หยุดจ่ายแล้ วหายไป ร่องรอยการพูดถึงจะสะสมเป็ นสินทรัพย์ของ
แบรนด์ และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏในหน้ าค้ นหามากขึ้น แบบไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding - ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหา
ที่เป็ นกลางเลย - เจอข้ อมูลเก่าหรือความเข้ าใจผิดติดหน้ าแรก - อยากปูทางให้ คนรู้ จักก่อนยิงแอด - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจน
อยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายของราคาสูงที่ลูกค้ าเทียบหลายเจ้ า รูปแบบงาน Seeding ที่นิยมใช้  1. Research
& Strategy งานที่ดีเริ่มจาก การวิเคราะห์ว่าใครคือลูกค้ า เขาอยู่ที่ไหน และเขาถามอะไร ก่อนจะแปลงเป็ นหัวข้ อคอนเทนต์เป็ น
สิบ ๆ ชิ้น 2. สร้ างคอนเทนต์หลายมุมมอง ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้
งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ จุดสำคัญคือความเป็ นธรรมชาติ ไม่คัดลอกซ้ำ 3. เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม การเลือกที่
ลงสำคัญพอ ๆ กับเนื้อหา บริการเฉพาะทางอาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม เราจะทยอยปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. การเสริม
พลังด้ วย SEO เราจะสอดแทรกคีย์เวิ ร์ดอย่างเป็ นธรรมชาติ บางแพ็กเกจรวมงานรับทำ backlink คุณภาพจากเว็บที่เกี่ยวข้ อง ผล
จึงกลายเป็ นทั้ งแบรนด์และทราฟฟิก 5. Reporting อย่าจ้ างเจ้ าที่ตอบไม่ได้ ว่าวัดผลอย่างไร พร้ อมข้ อเสนอแนะสำหรับรอบถัด
ไป ข้ อดีของการจ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง หลายคนเริ่มต้ นด้ วยการทำเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ ไม่มีเวลาเขียนต่อเนื่อง
เนื้อหาซ้ำจนถูกลบ และไม่รู้ ว่าควรโพสต์ที่ไหน ทีมงานมืออาชีพ มีกระบวนการที่ผ่านการลองผิดลองถูกมาแล้ ว คุณจึงเอาเวลา
ไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ เช็กลิสต์ก่อนตัดสินใจจ้ าง 1. ขอ portfolio ที่ตรวจสอบได้  2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือ
คัดลอกมา 3. ดูว่ามีรายงานผลชัดเจนหรือไม่ 4. ระวังคำสัญญาว่าจะติดอันดับ 1 ภายในสัปดาห์เดียว 5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์
ไม่ใช่ต่อชิ้น ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา โดยทั่วไป เดือนแรกจะเป็ นช่วงวางฐานเนื้อหา เดือนที่สองเริ่มเห็นกระทู้ ติ ด
หน้ าค้ นหา ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุนต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง บทสรุป Seeding คือการสร้ างความน่าเชื่อถือทีละชั้ น เมื่อไรที่คุณอยากให้
แบรนด์มีเสียงในตลาด เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคาฟรี ตลอด
24 ชั่วโมง


