
ทุกวันนี้ คนไทยส่วนใหญ่ ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง การพึ่งพาโฆษณาอย่างเดียวจึงเริ่มไม่ได้ ผลเท่าเดิม เพราะ
ความน่าเชื่อถือเกิดจากการถูกพูดถึงซ้ำ ๆ ในหลายที่ ด้ วยเหตุนี้ หลายแบรนด์จึงเลือกใช้ บริการ รับทำ seeding อย่างจริงจัง
Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ การทำ Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลงในพื้นที่ออนไลน์ ทั้ งกระทู้
ถาม-ตอบ รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยเขียนในน้ำเสียงของผู้ ใช้ จริง ไม่ใช่โฆษณาแข็ง ๆ ต่างจากโฆษณาที่
หยุดจ่ายแล้ วหายไป เนื้อหาที่ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏในหน้ าค้ นหามากขึ้น แบบ
ไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding - ค้ นชื่อแบรนด์ใน Google แล้ วแทบไม่เจอใครพูดถึง - มีรีวิ วเชิงลบค้ างอยู่หน้ าแรกและ
อยากดันข้ อมูลที่ถูกต้ องขึ้นมา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจน
อยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายของราคาสูงที่ลูกค้ าเทียบหลายเจ้ า ขอบเขตงานที่คุณจะได้ รับ 1. การวางกลยุทธ์
และวิจัยกลุ่มเป้าหมาย งานที่ดีเริ่มจาก การเก็บ insight จากบทสนทนาที่มีอยู่ในตลาด แล้ วจึงร่างแกนสารที่อยากให้ คนจำ 2.
สร้ างคอนเทนต์หลายมุมมอง เนื้อหาจะถูกเขียนให้ หลากหลายน้ำเสียง ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน
บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ ทุกชิ้นต้ องอ่านแล้ วรู้ สึ กว่าเป็ นคนเขียน ไม่ใช่เครื่องจักร 3. Distribution ไม่ใช่ทุกช่อง
ทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ บริการเฉพาะทางอาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม เราจะทยอยปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. การเสริม
พลังด้ วย SEO หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ งตามคำที่คนค้ นหาจริง สามารถต่อยอดเป็ นลิงก์กลับมายังเว็บไซต์หลัก ผลจึงกลายเป็ นทั้ ง
แบรนด์และทราฟฟิก 5. Reporting รายงานที่ดีควรบอกมากกว่าจำนวนโพสต์ พร้ อมข้ อเสนอแนะสำหรับรอบถัดไป ข้ อดีของการ
จ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง เจ้ าของธุรกิจจำนวนไม่น้ อยลองลงมือเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูกลบ และ
ไม่มีข้ อมูลวัดผล ทีมงานมืออาชีพ มีกระบวนการที่ผ่านการลองผิดลองถูกมาแล้ ว ทำให้ ผลลัพธ์มาเร็วกว่าและปลอดภัยกว่า
เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. https://seeedly.com/ ดูงานเก่าว่าเนื้อหาอ่านลื่นหรือไม่ 2. ระวังเจ้ าที่ใช้ ข้ อความเดียวโพสต์
ซ้ำร้ อยที่ 3. ดูว่ามีรายงานผลชัดเจนหรือไม่ 4. งานที่ดีต้ องใช้ เวลาอย่างน้ อย 1-3 เดือน 5. ถูกที่สุดมักแลกมาด้ วยเนื้อหาขยะ
ระยะเวลาที่ต้ องใช้  จากประสบการณ์ที่พบบ่อย ช่วง 30 วันแรกคือการปูพื้น ราวเดือนที่สองจะเริ่มมีคนทักเข้ ามาโดยอ้ างถึงรีวิ ว
จากนั้ นผลลัพธ์จะทบต้ นไปเรื่อย ๆ สรุป งานนี้ไม่ใช่เวทมนตร์ แต่คือความสม่ำเสมอ หากคุณต้ องการให้ แบรนด์ถูกพูดถึงในที่ที่
ลูกค้ ามองหา เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคาฟรี วันนี้


